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РАСПИСАНИЕ ТРЕНИНГОВ  
январь-апрель 2020 года

Продажи

Название мероприятия январь февраль март апрель Стоимость (руб.)

Эффективный телемаркетинг: привлечение максимального 
числа клиентов через холодные звонки

9-10 3-4 5-6 1-2 19800

Эффективные продажи по технологии СПИН 13-14 13-14 10-11 13-14 19800

Чемпионские продажи. Сhallenger selling нет 5-6 2-3 6-7 24500

Эффективные продажи B2B в условиях жесткой конкуренции 15-16 10-11 12-13 10-11 19800

Полный цикл результативных продаж УСЛУГ В2В нет 6-7 4-5 8-9 19800

Профессиональные продажи высокотехнологичных продуктов  и 
услуг: особенности, стратегии и тактики

23-24 25-26 26-27 23-24 19800

Психология продаж. Инструменты убеждения и влияния. 21-22 17-18 18-19 16-17 20000

Работа с возражениями 29-30 27-28 25-26 27-28 19800

Эффективная презентация продукта компании: тренинг для 
менеджеров по продажам

16-17 19-20 16-17 9-10 19800

Работа с VIP-клиентами: продажа элитных товаров и услуг 20-21 25-26 23-24 21-22 19800

Эффективное управление отделом продаж 27-28 27-28 30-31 29-30 22300

Ведение переговоров и коммуникации

Название мероприятия январь февраль март апрель Стоимость (руб.)

Эффективные деловые переговоры: инструменты влияния и 
убеждения

20-21 12-13 11-12 15-16 19800

Искусство оказывать влияние и противостоять манипуляциям 13-14 10-11 10-11 13-14 19800

Управление конфликтами 16-17 17-18 16-17 20-21 19800

Ассертивность: инструмент эффективной коммуникации 23-24 25-26 24-25 27-28 19800

Корпоративная культура, бизнес-этикет и бизнес-этика 14-15 19-20 19-20 22-23 22 500

Письменная коммуникация: деловая переписка 27-28 27-28 30-31 29-30 19800

Психологические инструменты в переговорах и коммуникациях 9-10 6-7 5-6 2-3 22300
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Работа с клиентами

Название мероприятия январь февраль март апрель Стоимость (руб.)

Трудные клиенты: работа с возражениями, жалобами, 
конфликтами

нет 3-4 2-3 6-7 19800

Работа с дебиторской задолженностью. Практикум по 
возвращению долгов

22-23 20-21 23-24 23-24 19800

Безупречный Колл-центр: эффективная работа со входящими 
звонками

нет 5-6 4-5 2-3 19800

Эффективный ассистент (секретарь) 14-15 10-11 10-11 8-9 19800

Публичные выступления, мероприятия

Название мероприятия январь февраль март апрель Стоимость (руб.)

Эффективная работа на выставке: привлечение максимального 
количества лидов (для сотрудников на стенде)

27-28 25-26 25-26 22-23 19800

Комплексная программа по организации результативной 
выставки (для руководителей)

27-29 25-27 25-27 22-24 29500

Искусство публичных выступлений (мастер презентации) 16-17 11-12 16-17 9-10 20500

Живая презентация:как продать свой продукт или идею 23-24 18-19 12-13 13-14 19800

Дизайн бизнес- презентации. Презентация в POWER POINT нет 20-21 19-20 20-21  19 800

Сторителлинг в бизнесе 13-14 27-28 30-31 29-30 20500

Копирайтинг. Мастерство написания текстов. нет 4-5 3-4 1-2  22 300

 Управление собственными ресурсами

Название мероприятия январь февраль март апрель Стоимость (руб.)

Тайм-менеджмент: эффективное управление временем 9-10 6-7 5-6 7-8 19800

Тайм-менеджмент для искушенных: жизнь, как вкусный торт нет 19-20 26-27 14-15 27000

Стресс-менеджмент: как быть эффективным и не сгореть на 
работе

22-23 26-27 23-24 20-21 19800

Эмоциональный интеллект 16-17 13-14 10-11 16-17 21300
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Лидерство: тренинг для руководителей 23-24 17-18 12-13 23-24 21500

Интенсив по повышению личной эффективности 30-31 27-28 30-31 27-28 20500

Тренинги для руководителей

Название мероприятия январь февраль март апрель Стоимость (руб.)

Управление впечатлением и самопрезентация. 9-10 3-4 2-3 2-3 22 500

Эффективное управление отделом: тренинг практикум по 
результативному управлению

21-22 19-20 23-24 21-22 22300

Управление персоналом. нет 6-7 16-17 9-10 21500

Эмоциональный интеллект: тренинг для руководителей 13-14 10-11 12-13 13-14 21300

Развивающая управленческая коммуникация как 
инструментповышения эффективности работы подчиненных

23-24 18-19 24-25 23-24 22500

Исполнительская дисциплина 3 5 4 8 16000

Ситуационное руководство 15-16 13-14 18-19 14-15 21600

Секреты успешной мотивации: инструменты, которые работают. 16-17 17-18 17-18 16-17 22700

Управлением проектами: базовый курс 27-28 25-26 25-26 27-28 20500

Эффективное проведение совещаний: теория и практика 39-30 20-21 19-20 20-21 19800

Основы менеджмента (fundamental flexible management skills) 30-31 27-28 30-31 28-29 19800

Тренинги по управлению персоналом и тренинги для тренеров

Название мероприятия январь февраль март апрель Стоимость (руб.)

Тренинг тренеров 27-28 26-27 26-27 23-24 24500

Наставничество: искусство индивидуального обучения на 
рабочем месте

нет 4-5 2-3 6-7 21500

Развитие персонала. Коучинг. 9-10 5-6 5-6 8-9 24500

Развитие навыков интервьюирования на основе компетенций. 30-31 27-28 30-31 27-28 24500

Мотивация сотрудников: методы материальной и 
нематериальной мотивации 

23-24 нет 24-25 22-23 22700
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Подбор и оценка персонала 16-17 19-20 19-20 20-21 21500

Корпоративная культура: создание работающей модели нет 17-18 12-13 13-14 21500

Построение системы управления персоналом в компании нет 10-11 10-11 9-10 21 500

Тренинги для предприятий розничной торговли

Название мероприятия январь февраль март апрель Стоимость (руб.)

Мерчендайзинг: управление покупателями нет 12-13 19-20 23-24 20500

Клиенто-ориентированный сервис на предприятиях розничной 
торговли

28-29 25-26 26-27 27-28 19800

Эффективный продавец: тренинг для сотрудников предприятий 
розничной торговли

15-16 10-11 12-13 15-16 19800

Эффективные продажи в гипермаркетах: тренинг для 
продавцов-консультантов

13-14 17-18 16-17 20-21 19800

Эффективная розничная торговля нет 6-7 4-5 7-8 21700

Тренинг по закупкам

Название мероприятия январь февраль март апрель Стоимость (руб.)

Эффективные закупки: практическое пособие для 
руководителей и сотрудников отдела закупок.

20-21 19-20 23-24 20-21 19800

Полный практический курс для организации эффективного 
отдела закупок

20-22 19-21 23-25 20-22 29800

Переговоры с поставщиками, как инструмент повышения 
эффективности закупок.

14-15 - 18-19 13-14 19800

Регулирование закупочной деятельности по Федеральным 
законам №223 и №44

нет 3-4 5-6 1-2 19800

Тренинги и семинары по финансам

Название мероприятия январь февраль март апрель Стоимость (руб.)

Постановка стратегически ориентированного бюджетирования нет 27-28 нет 28-29 24900

Финансы для нефинансистов: тренинг-практикум для 
руководителей

27-28 нет 25-26 нет 24500


